Deweloper: Projekt Dom Deweloper

Nazwa inwestycji i lokalizacja: Osiedle rodzinne Krupniki

Zakres wspotpracy:

- projekt koncepcyjny elewacii

- dobdr kolorystki i faktur materiatow

- opracowanie wizualizacji sprzedazowych

- konsultacje projektowe, aby zachowac spéjno$¢ pomiedzy projektem a realizacjg

Wyzwanie: Deweloper zrealizowat pierwszg serie szeregébwek w tej lokalizacji. Sprzedaz
przebiegta poprawnie, ale bez efektu ,wow”. Klienci traktowali inwestycje jako standardowg

propozycje rynkowa.

Pierwsza partia domow sprzedata sie po 7 800 zi/m2. Deweloper planowat kolejng serie, ale
chciat wyrézni¢ sie wizualnie i sprawdzi¢, czy nowoczesna elewacja moze pozwoli¢ na
WYyZzszg cene sprzedazy.

Rozwiazanie: Zaprojektowalismy elewacje, ktéra podniosta odbidr inwestycji o co najmniej
klase wyzej. Minimalistyczng, ale z wyraznym akcentem w postaci czerwonej cegty, ktora
nadata inwestycji charakteru osiedla premium.

Osiedle zyskato spdjny, elegancki wizerunek, a klienci zaczeli postrzegac je jako kameralne
osiedle o charakterze apartamentowym.

Efekt: Wzrost wartosci inwestycji

e Cena sprzedazy wzrosta z 7 800 zt/m? do 9 200 z#/m?2.



e To oznacza +1 400 zt na kazdym metrze, czyli +18% wzrost wartosci jednostkowe;j.

Wskaznik rentownosci
Dla jednego domu o powierzchni 120 m? daje to:

e dodatkowy przychéd 168 000 zi, przy koszcie projektu elewacji ok. 6 000 zi, to
kazda ztotéwka zainwestowana w projekt zwrécita sie ponad 25-krotnie.

Kupujgcy zwracali uwage na nowoczesny wyglad i spdjnos¢ zabudowy. A deweloper
zauwazyt réwniez, Zze dzieki mocnemu pierwszemu wrazeniu, skrocit sie czas decyzji
zakupowe.

Parametr Przed wspétpraca Po wspotpracy
Cena 7 800 zt 9 200 z
Wzrost wartosci - +18%
Sredni czas sprzedazy standardowy krotszy o ok 30%
ROI projektu elewacji - x 25
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